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香港，2025年12月5日 /美通社/ -- 领先的内容社区及社交平台快手科技（“快手”或“公司”；港币柜台股份代号：01024 / 人民币柜台股份代
号：81024）宣布，12月3日，可灵推出视频生成2.6模型，该模型提供了里程碑式的“音画同出”能力，彻底改变了传统AI视频生成模型“先无声画
面、后人工配音”的工作流程。它能够在单次生成中，输出包含自然语言、动作音效以及环境氛围音的完整视频，重构了AI视频创作工作流，极大提升
创作效率。

重构AI视频创作工作流 中文语音生成效果全球领先 

可灵2.6模型升级了文生音画、图生音画两大功能，输入文本或是输入图片结合提示词文本，均可直接生成带有语音、音效及环境音的视频。语音当前
支持生成中文以及英文，生成视频长度最长支持10秒。

该升级重构了传统AI视频创作“先生成无声的视频，再结合其他软件完成后期声音制作”的工作流，创作者使用可灵2.6模型，能够直接生成包含人
声、环境与效果音效的视频，极大提升了创作者的工作效率。

通过对物理世界声音与动态画面的深度语义对齐，可灵2.6模型在音画协同、音频质量和语义理解上表现亮眼。

音画协同上，可灵2.6模型生成的视频，在语音节奏、环境音与画面动作上紧密呼应，实现了对画面动态与声音节奏的深度对齐，避免了传统工作流可
能产生的“画面一套、声音一套”的割裂体验。

音频质量上，在支持人声、音效、环境声等多类型声音生成的基础上，生成的音频音质更干净、层次更丰富，整体听感更接近真实的混音效果，满足专
业级创作对声音细节的高要求。 
语义理解上，该模型对多种场景下的文本描述、口语表达和复杂剧情有较强的语义理解能力，能够更准确地把握创作者意图，从而输出逻辑更严密、更
贴合用户需求的音画内容。同时，可灵2.6模型在中文语音生成效果上保持全球领先。

一键“音画同出” 广告营销、自媒体、电商等创作场景迎来效率革命

可灵2.6模型支持的声音类型包括说话、对话、旁白、唱歌、Rap、环境音效、混合音效等多种声音的单独或混合生成，能够广泛地应用于广告营销、
自媒体、电商等行业的视频内容创作，极大提升创作效率。

例如在广告营销行业，可灵2.6模型能够一键生成含有旁白介绍、演员对白、商品展示等综合声音效果的广告短片，极大降低广告片拍摄的成本，提升
效率。

在自媒体领域，可灵2.6模型的应用则更加广泛。通过多人对白能力，创作者可以创作包含访谈节目、剧情演绎、搞笑短剧等多类型的内容创作，还可
以借助模型的音乐表演能力，进行唱歌、说唱表演、乐器演奏等类型的内容创作。运用可灵2.6模型，可大幅度降低自媒体创作者的创作成本与难度。

在电商领域，通过单人独白、旁白解说等能力，可灵2.6模型能够完成商品展示、产品讲解等电商领域的视频内容创作，提升商家的经营效率。

可灵2.6模型的推出，进一步降低了内容创意行业视频创作的成本与难度，未来可灵AI也会持续开发更多实用功能，为创作者提供更优质、便捷的AI视
频创作工具。
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